
マッチングしたニーズ

〔マッチング企業（提案企業）〕
田中精機株式会社

〔テーマ〕
アルミ及び樹脂の切削加工に対
応いただける企業を探しています

〔ニーズ掲載時期〕
2025年3月

〔ニーズ発出の背景〕
長年取引していた企業が相次い
て廃業し、紹介先も納期確保が
難しく、取引環境が不安定な状
況が続いていた。新たな依頼先
を探していたが、なかなか見つか
らずに困っていた。

マッチングの成果

・2025年2～3月

中小機構との打ち合わせ及び
ニーズ発信

・2025年5月

電話及びメールでの対応

見積依頼

・2025年6月

発注

・2025年7月

納入

マッチングまでのポイント

1.ジェグテック ニーズ発信時
中小機構のアドバイザーとの会話の中で、ニーズ発信が自社の
課題解決につながると考えた。その後、相談をしながら掲載文を整
えた。
2.提案選定時
皆様からの提案内容に加え、ホームページで得意とする部品製
作の内容を確認した。提案件数が多かったため、中小機構のアド
バイザーにサポートいただけたこともありがたかった。

3.商談時
希望価格を最初に提示したことで、対応可否が明確になり、やり
取りが非常にスムーズに進んだのは良かった。さらに、発注ロットに
応じた価格設定や、金属と樹脂の両方に対応頂ける点も大変あ
りがたかった。

〔ニーズ発信企業になってわかった重要ポイント〕
公的機関である中小機構を通じて発信したことで、安心感を
持って受け止められ、好意的に応じてもらえる場面が多かった。こ
れまでは直接連絡では関心を得にくいこともあったが、その違いを実
感した。ジェグテックを介することで、やり取りがよりスムーズになった。
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【 活用事例】 中小企業×中小企業（加工・業務発注）

東洋工学株式会社（東京都）

～世の中に存在しない洗浄装置・洗浄液を開発～

従業員数資本金

事業内容

強み・PR

4名1,700万円

各種ロボット用ハンド製作及びロボットハンドパーツ製作、配管洗浄装置及び配管
維持装置、各種自動機、電解を利用した研削システムの製造販売

企画から開発設計・ソフト設計、製造、サービスまでを一貫して担う体制。世の中にない商品で
あっても、ニーズに応じて製品化できる柔軟性。

2025年度 中小機構 関東本部

東洋工学株式会社 代表取締役 數間俊衛様

J-GoodTechページ J-GoodTech（ジェグテック） [東洋工学株式会社]

新規仕入れ先の獲得

https://jgoodtech.smrj.go.jp/corp/info/JC0000000001500?preview=false&createdLocale=ja_JP
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