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関東本部

ビジネスマッチングサイト

活用のご案内
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中小企業様向け



1. 中小機構とは
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経済産業省所管の独立行政法人中小企業基盤整備機構（略称：中小機構）です

中小機構は、国の中小企業政策の中核的な実施機関として、幅広い支援メニューを提供。

地域の自治体や支援機関、国内外の政府系機関等と連携しながら中小企業・小規模事業者の

成長をサポートしています。

〈中小機構と支援機関ネットワーク〉

商工会議所

商工会

中小企業団体中央会

地方公共団体

都道府県等中小企業支援センター

政府系機関

よろず支援拠点

中小企業再生支援協議会

事業引継ぎ支援センター

認定支援機関

金融機関

中小企業診断士・税理士等

経済産業省 中小企業庁 中小企業者

（336万社）
中小機構

中小機構とは

P_2



●名称：独立行政法人中小企業基盤整備機構

（略称：中小機構）

Organization for Small & Medium Enterprises and

Regional Innovation, JAPAN（SME Support, JAPAN)

●設立：2004 年 7 月 1 日

●代表者：理事長 宮川 正

●役職員数：役員 13 名（2025 年 4 月 1 日現在）

職員 822 名（2025年 4 月 1 日現在）

●資本金：1兆2116億6908万9963円

   （2025年12月16日現在）

●本部所在地：〒105-8453

東京都港区虎ノ門 3-5-1 虎ノ門 37 森ビル

※外部専門家（コンサルタント、

弁護士、公認会計士、大手企業ＯＢ等）

約 3,000 名登録

中小機構の概要
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中小機構の事業拠点



中小機構の事業紹介
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2. J-GoodTechとは
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日本全国の中小企業、大手企業、海外企業をつなぐビジネスマッチングサイト

海外企業

約9,000社*2

国内中小企業

約30,000社

大手企業

約1,100社

ニーズ等への提案

直接の商談

アドバイザーによるマッチングサポート

国内外支援機関

約1,200機関

企業情報の発信

とは

Webマッチング件数 約1.2万件

大手企業等からの年間ニーズ＊3約1,700件！
＊1. 2026.3月現在登録数。 ＊2.海外支援機関（政府機関）によって推薦された製造業、流通業、サービス業。
＊3.「ニーズ」とは大手企業等からの引き合い案件のことを指します

*1

営業コストをかけずに、無料で大手企業とビジネスマッチング
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大手パートナー企業の業種内訳※

の大手パートナー企業

P_7

建設 4%
食品 4%

繊維・紙 2%

化学 11%

石油・窯業 3%

鉄鋼・金属 4%

機械 11%

電気機器 12%
輸送用機器 8%

精密・諸工業 5%

商業 14%

運輸・倉庫 2%

情報・通信 4%

電力・ガス 2%

サービス 7%

その他 8%

※2025年3月時点
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輸送用機器

の大手パートナー企業例

電気機器

化学

機械

商業

食品

建設

サービス

電力・ガス



売上が伸び悩んでいる 自社だけでは事業が
進まない

新たな取引先を見つけて
現在よりも多くの受注を得たいが、
取引先・販売先探しに
苦戦している

新たな分野に進出したい
がきっかけがつかめない

新分野・海外などの新市場に
踏み出したいが、何から取り組
めばよいか分からない

新しい製品・サービスを生み出す
ための共同開発パートナーや、
サプライチェーン強化（発注・調
達等）のために連携できる企業を
探したい

どんなときに使える？
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新たな取引先、
顧客の獲得
→P10

事業連携パートナー
の探索
→p15 

新分野・海外への
販路開拓
→p21



新たな取引先・顧客の獲得
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新たな取引先からの引き合いを獲得！

STEP2:ニーズへ提案する
・「自社の技術やサービスで対応できる！」
と思ったらそのニーズにご提案を
・貴社からご要望があれば、アドバイザー
が事前に提案に関するアドバイスをいたします

STEP1:おすすめニーズを見てみる
・ジェグテック内の貴社ページの内容に
沿ったおすすめのニーズがメールで届き
ます

取引先、販売先探しに苦戦・・・

ニーズへ提案

STEP３：商談にすすむ
・ニーズ発信企業が提案内容を確認し
ます
・貴社に商談申入れがあった場合、
商談に進みます（商談が見送られる場
合もあります）

新たな取引先・顧客の獲得：ニーズに提案する
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・ジェグテックにログインいただく
と、トップ画面におすすめのニーズ
が表示されます
・すべてのニーズを一覧でご確認い
ただくこともできます



ニーズへの提案方法

新たな取引先・顧客の獲得：ニーズに提案する
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提案方法①
メールでお知らせの
あったニーズを確認

→URLをクリック

提案方法②
ジェグテックに
ログイン

→気になるニーズを
クリック

次ページへ➨



ニーズへの提案方法

新たな取引先・顧客の獲得：ニーズに提案する
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提案方法
ニーズの詳細を確認
→「ニーズへ提案
する」をクリック
→必要事項を記載し
「提出」

必要事項
記載

ニーズへ提案する提案を辞退する



ニーズ機能

新たな取引先・顧客の獲得：事例
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事業連携パートナーの探索

P_15



事業連携パートナーの探索：ニーズを発信する

基盤の設計、実装に対応いただける企業
を探しています

アルミ及び樹脂の切削加工に対応いただ
ける企業を探しています

ボール形状グラノーラ食品の生産委託

小型PRGセンサを用いた新製品の開発
パートナーの募集

超高硬度クロムめっきを新たな事業分野へ展
開するための共同開発パートナー募集

日本産備長炭を探しています

●ニーズ発信に必要な情報
・どのようなことに困っているのか
・どのような企業を探したいのか
・どれくらいの期間で募集したいのか

⇒この情報さえあれば、どなたでも簡単
にニーズを発信することが出来ます！

・ニーズってどう発信するの？
・手間がかかりそう

中小企業から発信されたニーズ（例）



こんな技術があれば、
我が社の製品はもっと
品質が上がるのに・・・
技術をもつパートナーを探
してみよう！

A社

B社

C社

①ニーズ公開

③技術提案

③技術提案

③技術提案
B社の技術が

マッチしそうだな！
商談してみよう！

貴社
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②情報提供

ニーズ作成や登録企業への
情報提供など手厚くサポート

当社は〇〇という
技術を持っており、
連携が可能です！

④提案一覧とりまとめ

⑤商談申入れ

ニーズ発信・商談の流れ

事業連携パートナーの探索：ニーズを発信する

アドバイザー



■企業検索 / 製品検索（例）

検索項目入力

検索条件設定
検索結果

ジェグテック上での企業検索で、気になる企業にアプローチ
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・フリーワード検索

・業種、エリア、
従業員数等
項目別の絞り込み

・気になる企業へは
「お問い合わせ」
でアプローチ

事業連携パートナーの探索：企業検索機能を使う

• 発注先や協業先などを、フリーワードで検索することができます。
• メールアドレス等を開示しなくても、システム内のお問い合わせ機能を通じて直接コンタクトでき、
商談依頼や見積依頼を行うこともできます



ジェグテック上での企業検索で、気になる企業にアプローチ

■企業ページ（例）

• 自社アピールのための
企業ページを作成でき
ます

• 企業ページの充実でよ
り検索にヒットしやす
くなります
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事業連携パートナーの探索：企業検索機能を使う
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事業連携パートナーの探索：事例



新分野・海外への販路開拓

P_21



１．未知の分野への提案で新市場開拓の可能性

これまで参入していなかった分野でも、自社の技術が転用できるかもしれません。
異業種・異分野の企業のニーズへ提案することで、新たな分野へ進出する可能性が高
まります。

新分野・海外の販路開拓：新分野
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このようなニーズに提案してみるとしたら？

中小機構から「貴社の技術・サービスに合いそうなニーズ」もおすすめしています。

いつもと違う分野でも、試しに一度ご覧ください。

【大手飲食業】芋類の加工（洗浄、加工、乾
燥）の生産性アップが可能が技術を探してい
ます

【建材メーカー】建築廃棄物や建材工場の廃
材のサーキュラーエコノミーに関する協力企
業募集

【食品加工メーカー】無脂乳固形分の利用拡
大、新たな価値創造の協力パートナー探索

【大手小売業】スーパーマーケットの来店促
進のための企画（サービス・製品等）提案を
募集

これまで関連がなかった分野でも、大きな販路、連携パートナーとなり得ます。



新分野・海外の販路開拓：新分野事例
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２．海外ニーズへの提案、海外CEO商談会への参加

新分野・海外の販路開拓：海外
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海外ニーズへの提案
・日本製品の購入など、日本企業との取引や事業連携を希望する海外企業がジェグテックにニーズを掲
載しています。
・ジェグテック上の企業ページ情報を充実させると、無料で英語翻訳サービスを受けることができます。

輸入
商社

日本企業と連携を希望す
る海外企業CEO等

中小
企業

大手
企業

中小
企業

海外展開を目指す日本の中
小企業（販路拡大、海外展
開）

海外CEO商談会

海外企業CEO等とのマッチング
⇒ 日本企業の製品購入

代理店契約、技術連携
合弁会社設立

中小
企業

中小
企業

海外CEO商談会への参加
・海外の企業経営者（CEO等）と日本の中小企業を結びつける「海外CEO商談会」を年数回開催します。
日本国内にいながら海外企業経営者との商談が可能です（対面またはWEB）。

海外CEO商談会の最新情報はこちらから↓
「J-GoodTech 海外CEO商談会特設サイト」
https://jgoodtech.smrj.go.jp/pub/ja/lp_ceo/ceotop/

https://jgoodtech.smrj.go.jp/pub/ja/lp_ceo/ceotop/


新市場・海外の販路開拓：海外事例
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最後に
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大手パートナー企業からの引き合い案件を日々掲載

専門家（アドバイザー）による手厚いサポート

利用料無料

大手パートナー企業や海外企業から常時多数の引き合い案件（ニーズ）が掲載されており、
これまで出会う機会のなかった大手企業に、商談の申し入れなどを通じてコンタクトすることがで
きます。

専任のアドバイザーが掲載ニーズに見合った技術・サービスを持った企業との
マッチングサポートを行っています。

公的機関が運営しているサービスのため、利用料は完全無料。
成果報酬、成約料等は一切いただいておりません。

が選ばれる理由
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ご登録までの流れ

または↓

中小機構にて審査

中小機構から完了連絡
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STEP３

STEP２

STEP１

検索ジェグテック 新規登録

https://jgoodtech.smrj.go.jp/pub/ja/deal/enterprise/​

利用開始

https://jgoodtech.smrj.go.jp/pub/ja/deal/enterprise/​


【本件に関するお問合せ先】

独立行政法人中小企業基盤整備機構

関東本部 支援推進課

ジェグテック担当

電話 ： 03-5470-1638

ジェグテックサイト

：https://jgoodtech.smrj.go.jp/pub/ja

https://jgoodtech.smrj.go.jp/pub/ja
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