
研修期間

講師紹介（敬称略）

研修のねらい

検 索

お申し込み方法、お問い合わせ先等は裏面をご覧ください。
Web からもご覧いただけます。

研修のポイント

対象者

会場

自社の現状探索と販路開拓に係わる戦略を検討して
いくことで、自社の課題を明らかにします。

事例を交えて顧客志向の考え方や
マーケティング戦略の基本が学べます。

取引拡大のための戦略手法について、
事例演習を交えて学びます。

　事業を継続していくためには、既存顧客の深耕のみならず、
新たな顧客を獲得するための販路開拓を戦略的に実⾏する
ことが重要です。新たな顧客から選ばれるためには、「顧客
の視点」でニーズを⾒極め、商品・サービスを⽣み出し、
営業活動を展開することが求められます。
　本研修では、販路開拓の基本となるマーケティングの
意義や戦略の策定方法・手順について学び、事例研究に
より理解を深めた上で、自社の販路開拓戦略の検討に取り
組みます。
　（前年度タイトル：『販路開拓の進め方』）

～マーケティング視点の新規顧客開拓を演習で体験！～

販路開拓を実現する
マーケティング戦略講座

⼩峯 孝実（こみね たかみ）

UNICO コンサルティング　代表　
中小企業診断士

首都大学東京航空宇宙システム工学科卒。個人飲食店での修行・飲食FC 本部での店舗開発に携わった後、都内で飲食店を独立開業。中小企業診断士
事務所開設後は食品業界（製造工場、卸、飲食店ほか）を中心に実践的コンサルティング活動を行う。また中小企業大学校講師や東京都中小企業振興
公社若手商人育成アドバイザーなどにも携わる。

サテライト・ゼミは、中小機構が全国各地の中小企業を支援する機関等と
連携し、中小企業大学校で実施している研修を提供するものです。
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中小企業大学校　関西校

2026 年

1 27 火 〜1 28 水

中小企業大学校 関西校
独立行政法人　中小企業基盤整備機構

（2日間、14時間）

20 名定　員

22,000円（税込）受講料

管理者・新任管理者
•	 販路開拓に関心のある方
•	 既存顧客に限らない販路・売上の拡大を
指向する方

営業・マーケティング

中 小 企 業 大 学 校
サ テ ラ イト・ ゼ ミ  w i t h

月 日 時 間 科 目 内 容

1 27
火

9:30-9:40 事務連絡

9:40-12:40 マーケティングの
本質を紐解く

取引を拡⼤し、販路を拡げるという視点から、
マーケティングの基本を理解します。
•	 よくあるマーケティングへの誤解と定義
•	マーケティング戦略立案の流れ
•	 現状把握に役立つフレームワークの活用法

13:40-17:40 販路開拓戦略の
策定⼿順

販路拡⼤、取引拡⼤のための戦略⼿法について、
事例を交えて学びます。
•	 戦略立案とターゲットマーケティング
•	 戦略実現のための具体策と実行計画づくり
•	 事例に学ぶマーケティングの実践（事例演習）

18:00-19:30 懇親会（参加費別途）

1 28
水

9:30-12:30 販路開拓戦略の
策定⼿順

販路拡⼤、取引拡⼤のための戦略⼿法について、
事例を交えて学びます。
•	 戦略立案とターゲットマーケティング
•	 戦略実現のための具体策と実行計画づくり
•	 事例に学ぶマーケティングの実践（事例演習）

13:30-17:30
自社の
販路開拓戦略の
策定（演習）

⾃社の販路開拓の戦略を検討していきます。
これまで学んだことを自社に当てはめて考え、
現場で活用できる戦略を策定していきます。
•	 ⾃社の販路開拓戦略の⽴案
•	 講師やグループメンバーのアドバイスによる戦略ブラシュアップ

17:30-17:40 修了証書交付
※事務連絡等を含んだ時間：14 時間 20 分　　



受講対象に
ついて

資本金又は従業員数のいずれかが、右記の表に掲げる
範囲に該当する日本国内の中小企業の経営者・管理者・
従業員、後継者の方ならどなたでも受講できます。

資本金又は従業員数のいずれかが、右記の表に掲げる
範囲に該当する日本国内の中小企業の経営者・管理者・
従業員、後継者の方ならどなたでも受講できます。
（＊）その他の業種には、鉱業、電気・ガス・熱供給・水道業、金融・
     保険業、不動産業等が含まれます。
（＊）その他の業種には、鉱業、電気・ガス・熱供給・水道業、金融・
     保険業、不動産業等が含まれます。

区分 資本金

3億円以下

1億円以下

5千万円以下

5千万円以下

5千万円以下

製造業、運輸業、建設業、ソフト
ウェア業、情報処理サービス業、
その他の業種（＊）

小売業

卸売業

サービス業

旅館業

300人以下

100人以下

50人以下

100人以下

200人以下

従業員数

❶ 中小企業大学校 関西校ホームページの各研修ページよりお申込みください。
https://www.smrj.go.jp/institute/kansai/

❷ 申込みが完了しますと、「事務連絡先担当者」のメールアドレスに、確認メールが送信されます。

❸ 開講のおおむね1か月前に「受講決定通知書」が送付されます。受講料のお振込みのご案内、
カリキュラム等が同封されます。

　  ※送付先は事務連絡先担当者様、または代表者様宛です。

（※2）申込者多数の場合より多くの企業の皆様に受講の機会が提供できるよう、1企業あたりの受講人数を調整させていただくことがあります。
予めご了承ください。

❹ 所定の期日までに受講料をお振込みください。
❺ 研修開始時間までに会場にお越しください。

「関西校」で検索できます
関西校のページ≫ 研修一覧・受講申込み≫中小企業者向け研修 研修一覧
各研修をクリック

1 2 3 4 5
HPから
申込み

確認
メール

受講決定
通知書送付

受講料
振込

ご受講

　 

中小企業大学校関西校
TEL：06-6530-0029　大阪市中央区安土町2丁目3-13 大阪国際ビルディング17階

アクセス

お問合わせ

受講申込みの
ご案内

アクセス
＜長浜ビジネスサポートセンター＞
■ JR「長浜」駅から徒歩��分
■ 湖国バス「西中前」停留所すぐ
■ 無料駐車場あり

【2025年度】


