
新規顧客開拓の考え方と進め方（2017年2月14日開講）

受講者データ

受講者の声（要約）

・自分の足りない考え方、理論を学ぶことができました。社内で実践できるよう訓練し、新
規顧客を獲得していきます。自分が考えていること、していることのすり合わせができま
した。（卸売業・管理者候補・30代・佐賀県）
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