
中小機構マッチングサイト J-GoodTech（ジェグテック）　掲載申請書 Ver.5.0

（注意）本申請書に基づいて審査を行います。空欄がある場合には、審査対象とならない場合がありますのでご注意ください（*は除く）。 平成28年6月29日記入

カナ

代表者名

〒105-8453

活用・導入事例
（250字以内）

証明・許認可
取得状況

海外拠点の有無 無し 有り

無し 有の場合は記載(   )

有り 有の場合は記載(   )

氏名 部署 役職 E-mail 電話番号
ジェグテック
会員の登録

主担当者 中小　伸 総務部　新事業課 課長 zzzzz@*****.co.jp 03-zzzz-zzzz 登録済

中小　二郎 経理部　経理課 課長 xxxx@*****.co.jp 03-xxxx-xxxx 未登録

中小　三郎 開発部　開発課 課長 aaaa@*****.co.jp 03-aaaa-aaaa 登録済

中小　四朗 研究部　研究科 課長 yyyy@*****.co.jp 03-yyyy-yyyy 未登録

　また、皆様の個人情報及びご提供いただいた情報は、当機構の事業に関連する活動以外に利用することはございません。また、皆様の同意なしに業務
委託先以外の第三者に開示・提供することはございません（法令により開示を求められた場合を除く）。

審査会にて採択された企業様につきましては、上記申請書の情報のうち、色づけされている記入項目をジェグテックホームページ上に公開をさせていただ
きます。色づけされていない記入項目については、審査のみで使用する情報であり、ジェグテックホームページには掲載いたしません。

上記の事項に承諾していただける場合は下記のチェックボックスにチェックを入れてください。

　　　　　　　　　　　　　　　　上記の事項に承諾します。

※要確認※　掲載申請書記入情報のジェグテックホームページへの掲載について

代表者メッセージ・
ジェグテック活用に向けた意気込み

（250字以内）

私たちは、約半世紀にわたって小ロット、多品種、短納期対応を追及して、「共創共栄」の企業理念を軸に、これまでにない商品を実現してきました。
○○工場の新設備、AS9120の認証、研究開発で社内体制をさらに強化していきます。ジェグテックの【情報ボード】に掲示されるご要望に対し、積極的に解
決提案をすることで、従来取引の少なかった業種や海外企業に対しても、新たな販路開拓と中小企業間での新たな商品開発を行っていきます。

販路開拓に向けた
今後の取り組み・体制について

（250字以内）

中小機構支援制度利用の有無

ジェグテック紹介機関の有無 ○○県産業振興センター

【注意】
（1）審査結果に関するご連絡は主担当者の方に
メールにてお送りさせていただきます。
（2）採択企業の主担当者様、ご担当者様には、当
方からジェグテックをご利用いただく上でのアカウ
ント登録のご連絡をさせていただききます。当方
からのメールを貴社内で共有していただくため、可
能であれば複数のご担当者のご登録をお願いい
たします。

担
当
者

製造体制に対する4機能（①在庫機能②切断機能③配送機能④管理機能）をさらに強化していきます。
海外展開を積極的に行い、上記強みを生かして他社との差別化を図りながら、販売拡大を目指していきます。
そのために、本社営業と開発部で海外進出プロジェクト組織を立ち上げ、米国・東南アジア要員として4名の要員を中途採用ました。

海外企業との取引実績

知的財産（特許・実用新案等）の
出願・取得状況

なし サポイン認定

大手企業との取引実績・
開発実績

大手航空機メーカー◯◯重工株式会社より、①切削が難しく、 ②プレス成形が難しいチタン合金の曲げ加工部品の納入を2015年3月より実施。
大手建設機械メーカー□□建機にウォータージェット切断機で加工した厚板鋼板の納入(2015年5月から)。

表彰実績・メディア掲載実績 ステンレス協会での表彰(2015年)、米国航空機製造メーカーに当社チタン加工品の引き合い(2016年2月)：日本経済新聞/ 日刊工業新聞 他

海外取引・海外展開の意向
の有無

なし

事業の特長
（250字以内）

当社の特徴として、ステンレス、チタン、高機能材料の卸売販売を主事業として、下記の4機能を強化して他社との差別化を図っております。
【①在庫機能】豊富な自社在庫　【②切断機能】切断効率の高い切断設備を千葉、静岡の工場に配置　【③配送機能】20方面の自社配送網できめ細かい納
期対応　【④管理機能】ICT活用による全商品個別管理、独自受発注システム構築によりリードタイムの最短化

機械メーカーを中心に、全国約2,000の企業と取引があります。溶断において熱による歪や金属組織の変質に気を使うお客様には、ウォータージェット切断に
より切断部に及ぼす熱影響（熱硬化）や切断面の粗度など、厚板を切断する際に生じる諸問題の解決策として幅広く提案している。

加工の難しい素材を、航空機産業、鉄道車両業界の分野にて、「小ロット、多品種、短納期」で納入しています。中期計画では、ステンレス材料と樹脂・繊維
系複合材料について、ターゲットを海外の食品製造企業や航空機製造企業に定め、現地進出を計画しています。

概要
「小ロット、多品種、短納期」を追及するため、豊富な種類の自社在庫と最新の切断設備、当日＆翌日配達を目指す自社配達網を備えています。また金属材
料の材質を判別するための当社のPMI検査で、素早く正確に材質判定できることが強みです。

事業の今後の展開について
（○○の開発により新分野へ進出した

い等）
（250字以内）

主
要
製
品

技
術
・
商
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サ
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に
つ
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事業内容
（250字以内）

お客様の要望する形状に鋼材を加工してご提供する加工販売を手がけています。主要な事業は、加工の難しい素材加工や精度の高い加工に対しまして最
新の設備で加工し販売しております。
・ステンレス材料の販売（板・丸棒・パイプ・アングル・チャンネルなど）・各種金属材料の加工(チタン・アルミ・伸銅品・高合金各種（ハステロイ・モネルなど)

売上高（直近年度） 8億3200万円 売上高（直近前年度） 10億8600万円

経常利益（直近年度）＊ 経常利益（直近前年度）＊

確
認
事
項

■当社はみなし大企業（※１）ではありません。
←該当・同意の
場合　「はい」を
選択してくださ
い。

■ジェグテック掲載企業に採択後、ウェブ情報（文章・動画・写真）の入力及び公開後のデータ更新を自らが行うことに同意します。
　※ウェブ入力の初期画面には本申請書データが転記されております。「掲載内容の記載マニュアル」に基づき、追加・修正をしていただくことになります。

■当社は反社会的勢力（※２）ではありません。

卸売業 創業年 1966年 

資本金 1,000万円 従業員数（人） 35人

業種

カナ カブシキガイシャチュウショウテッコウ チュウショウ　マモル
役職 代表取締役

企業名 中小鋼材販売株式会社 中小　守

住所 東京都港区虎ノ門3-5-1虎ノ門37森ビル

電話番号 03-xxxx-xxxx HPアドレス http://smrj.go.jp/

卸売業記載例 

http://smrj.go.jp/

